EXERCICES DERNIERE IMPRESSION LE 31 mai 2021 a 10:29

Séanvce du 27 mal 202)

Exercice 1
Suite

Une balle en caoutchouc est lachée sans vitesse initiateediauteur de 2 metres au-
dessus du sol. Le choc n’étant pas parfaitement élastigumglle rebondit jusqu’a une
hauteur de 1,60 métre et continue a rebondir, en atteigpa@s @haque rebond une hau-
teur égale au/5 de la hauteur du rebond précédent.
On modélise les hauteurs atteintes par la balle par une(bgjtet pour toun € N, h, est
la hauteur, exprimée en metres, atteinte par la balleiame rebond. On a alofg = 2.
1) a) Donnelh; eth, .
b) Pour tout entier naturel, exprimerh,,; en fonction deh,.
c) En déduire la nature de la suitg). On précisera sa raison et son premier terme.
d) Déterminer le sens de variation de la suliitg.(

2) Déterminer le nombre minim&l de rebonds a partir duquel la hauteur atteinte par la
balle est inférieure a 20 cm. Expliquer la démarche employée

EXERCICE 2
Fonction exponentielle

Une entreprise vend des smartphones d’'un seul modele « bagardme ». Le service

marketing modeélise le nombre de smartphones modeéle « hagarmdene » vendus par

trimestre en fonction du prix de ventepar la fonctionN définie par :N(x) = 100e?*,

ou:

e X est le prix de vente en milliers d’euros d’un smartphone neodédaut de gamme ».
Le prix du smartphone modeéle « haut de gamme » est compres40H€ et 2 000€;
onadoncxe [0,4; 2].

e N(X) est le nombre de smartphones modéle « haut de gamme » vemdesttielle-
ment en millions d’unités.

1) Si le service commercial fixe le prix de vente de ce smartphmodéle « haut de
gamme » a 1 00€, quel sera le nombre de smartphones vendus trimestrigit&me

On arrondira le résultat a mille unités.

La recette trimestriell®(x) est obtenue en multipliant le nombre de smartphones modéle
« haut de gamme » vendus par le prix de vente. On ob®egt= x x N(x) en milliards
d’euros.

Le colt de production en milliards d’euros en fonction du bogrde smartphones modéle

« haut de gamme » fabriqués est modélisé par la fon@idéfinie paiC(x) = 0,4 x N(X)

ou x est le prix de vente en milliers d’euros.

Le bénéfice est obtenu en calculant Ifé&hence entre la recette et le colt de production.

2) Vérifier que le bénéfice trimestriel peut étre estimé a@sbiliards d’euros pour un
prix de vente 1 OO&E.

3) Montrer que le bénéfice trimestriel s’exprime en millecdeuros en fonction du prix
de ventex en milliers d’euros par B(x) = (100x — 40)e 2.
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4) CalculerB'(X) puis étudier les variations de la foncti@sur I'intervalle [Q 4 ; 2].
5) A quel prix faut-il vendre ces smartphones pour assurdréméfice maximal ?

EXERrcICE 3

Probabilité conditionnelle

Un restaurant propose a sa carte deux types de dessert :artiraeat de macarons et
une part de tarte tatin. Des études statistiques montrent qu

¢ l'assortiment de macarons est choisi par 50 % des clients;

¢ la part de tarte tatin, est choisie par 30 % des clients;

¢ 20 % des clients ne prennent pas de dessert;

e aucun client ne prend plusieurs desserts.

Le restaurateur a remarqué que :

e parmi les clients ayant pris un assortiment de macarons, pe#ment un café;
e parmi les clients ayant pris une part de tarte tatin, 60 %r@ehun café;

e parmiles clients n'ayant pas pris de dessert, 90 % prenmecedfé.

On interroge au hasard un client de ce restaurant.
On note les événements suivants :

e M: « Le client prend un assortiment de macarons »;
e T:«Le client prend une part de tarte tatin »;
e S: «Leclient ne prend pas de dessert »;
e C: «Le client prend un café ».
1) En utilisant les données de I'énoncé, préciser la valeyd) probabilité de T et celle
de pr(C) probabilité de I'événement C sachant que T est réalisé.
2) Construire un arbre pondéré correspondant a cette situati

3) a) Exprimer par une phrase ce que représente I'événement M
Calculer alorpp(M n C).

b) Montrer quep(C) = 0, 76.

4) Quelle est la probabilité que le client prenne un asseritrde macarons sachant qu’il
prend un café? (On donnera le résultat arrondi au centieme).

PAUL MILAN 2 PREMIERE SPECIALITE


mailto:milan.paul@wanadoo.fr

